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Die Outsider

7wei Kinstler, zwei Galeristen, ein Ziel: Erfolg am Kunstmark.
Wolfgang Beltracchi und Constantin Schroeder erzahlen

im Gesprach mit inren Galeristen von ihren auflergewdhnlichen
Lebenslaufen als Kunstler

vON ANDREA MAIER UND UTE WATZL

ie lernen sich Galerist und Kiinstler kennen? Wer gibt den Ton an und
was behindert die (Geschafts-)Beziehung? Im Interview erzahlen zwei
Galeristen zusammen mit ihren Schutzlingen, wie sie sich begegneten
und nun zusammenarbeiten. Gemeinsam ist den beiden Paaren: Sie
zahlen zu den Outsidern, die die Elite des Kunstmarkts gern ins Abseits ruckt. Die
Griinde dafur sind einleuchtend: Wolfgang Beltracchi, 64, sorgte weltweit als Kunst-
falscher far Aufsehen und startet nun nach mehrjahriger Haftstrafe mit eigenen
Ausstellungen und Projekten durch. An seiner Seite der Galerist Curtis Briggs, derim
Minchner art room 9 ab Anfang Mai erstmals Beltracchis Gemalde in Deutschland
ausstellt. Die Nachfrage nach den echten Beltracchis ist hoch: Die Preise haben sich
seit Anfang 2014 fast verdreifacht. Ganz anders ist der Hintergrund des Berliner
Kiinstlers Constantin Schroeder und seines Galeristen Dennis Reinhardt, der ihn
{iber ein ,Gefallt mir-Posting bei Facebook entdeckte. Reinhardt, zu dieser Zeit auf
Kanstlersuche, zogerte nicht und nahm den Kiinstler unter Vertrag. Dass Schroeder

niemals an der Kunstakademie studiert hat, spornt Galerist Reinhardt noch mehr an,

die Karriere des Kanstlers langfristig aufzubauen. Zwei Gesprache iber Kinstlerkar-
rieren abseits der traditionellen Kunstmarktpfade.
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,Das ist Ubelste
Zensur und erinnert
mich an DDR-Zeiten“

“That is the worst

kind of censorship
and reminds me of
the old GDR”

Curtis Briggs,
BGalerist | gallery owner



Fotos: Franziska Beltracchi, Verena Gremmer (1.S.), Franziska Beltracchi (r.S.)

ARTINVESTOR: Herr Beltracchi, Herr Briggs, unser Heft steht
unter dem Schwerpunktthema ,Move it!“, das tanzende Muse-
um. Sind Sie gute Tdnzer?

Wolfgang Beltracchi: (lacht) Also, ich bin kein John Neumneier (Anm.
d. Red.: Ballettdirektor und Chefchoreograf vom Hamburg Ballett).
Vielleicht passt zu mir besser der Filmtitel: ,Der Tanz auf dem Vul-
kan". Ich tanze aber lieber daheim mit meiner Frau, denn ich bin ein
schlechter Tanzer.

Curtis Briggs: Ich bin ein guter Tanzer. Ich komme ja aus der Musik-
branche und bin lange Zeit auch Schlagzeuger gewesen. Im tibertra-
genen Sinne tanze ich gern auch mal Kritikern auf der Nase herum.
Herr Beltracchi, die Meinungen zu Ihrer Person sind zweigeteilt:
Die einen sehen in Ihnen den Kriminellen, die anderen bewun-
dern Sie wegen Ihres malerischen Talents und der Taktik, mit
der Sie den Kunstmarkt so lange an der Nase herumgefiihrt
haben. Bereuen Sie Ihre Tat oder sind Sie stolz darauf?
Beltracchi: Den Betrug bereue ich nattrlich. Das ist klar. Aber ich
habe meine Strafe abgesessen und bin wieder reinen Herzens. Das
ist Vergangenheit, und jetzt denke ich nur noch an die Zukunft.
Aber das, was meine Frau und ich in den letzten Jahren aus dem
Gefingnis heraus geschaffen haben, war ein grofer Erfolg. Zum
Beispiel der Kinofilm, zwei Bicher (Anm. d. Red.: im Januar 2014
erscheinen die Autobiografie ,Selbstportrat® und ,Einschluss mit
Engeln’) und eine Fernsehserie (Anm. d. Red.: es handelt sich um
eine fiinfteilige Serie fiir 3sat. Beltracchi portratiert funf Prominen-
te, darunter Christoph Waltz und Harald Schmidt, im Stil bestimm-
ter Kiinstler). Im Dezember letzten Jahres hatten wir unsere erste
Ausstellung tiberhaupt und die war nach wenigen Tagen ausver-
kauft. Da ist man nattrlich stolz!

Wie kam die Zusammenarbeit mit Curtis Briggs zustande?
Briggs: Ich habe Wolfgang Beltracchi vor einem JahrinKélnin

Fiirstlich Waolfaang Beltracchi portratierte im
Rahmen einer Fernsehserie auf Schioss Emmeram
FlgstinBlaria von Thurn und Taxis nach Lucas
granachdamAlteren

Princely For a television series at Schioss Emmeram,
Walfgang Beltracchi made a portrait of Princess
Glorfa von Thurn and Taxis based on the work of Lucas
Cranach the Elder

seinem Atelier besucht, daraufhin haben wir uns immer wieder mal
getroffen. Einmal saffen wir beim Italiener ber dreieinhalb Stun-
den. Wir haben uns ofter Gber Kunst und alle méglichen Themen
unterhalten und es wurde daraus immer mehr eine Freundschaft.
Herr Beltracchi, sind Sie auf die Vermarktung finanziell ange-
wiesen oder genieflen Sie schlichtweg die Aufmerksamkeit?
Beltracchi: Was tber die Filme an Geld reinkommt, geht an die Glau-
biger. Was die Gemalde bringen, geht zur Halfte an die Glaubiger. Es
ist fir mich eine Notwendigkeit Geld zu verdienen. Aber es macht
mir auch unheimlich viel Spaf! Ich bin ein kreativer Mensch und
mache jetzt Dinge, die ich immer gern gemacht habe.

Sie saflen den Grofiteil der Haftstrafe im offenen Vollzug ab. Das
heif3t, Sie mussten nur nachts zuriick ins Gefingnis....

Beltracchi: Ja genau, das war toll. Die haben mir die Chance gegeben,
untertags zusammen mit meiner Frau zu arbeiten, und die Chance
haben wir genutzt. Ich war jeden Tag 15 Stunden draufen und habe
jeden Tag 15 Stunden gearbeitet.

Erreichten Sie viele Anfragen von Galerien oder Auktions-
hdusern?

Beltracchi: Ja, sehr viele. Sie haufen sich jetzt naturlich, weil es leich-
ter geworden ist, meine Kunst auch offentlich anzuerkennen.
Waren Sie eigentlich jemals anwesend, als eine Falschung von
Thnen versteigert wurde?

Beltracchi: Nein, nie! Ich hab’ zwar schon mal auf Versteigerungen
selbst Kunst gekauft, aber ob die dann unbedingt echt war, weif ich
auch nicht.

Wiirden Sie eine Falschung erkennen?

Beltracchi: Wenn ich mich mit dem Maler beschaftigt habe, dann
selbstverstandlich.

Der Bundesverband der Galerien gibt vor, dass diejenigen, die
Werke von Wolfgang Beltracchi ausstellen, aus dem Verband
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fliegen. Herr Briggs, Sie vertreten Herrn Beltracchi seit diesem
Jahr. Haben Sie Arger deswegen?

Briggs: Nein, ich bin nicht im Verband. AuRerdem scheint das Ver-
halten vom Verband auf Rache zu basieren, und das geht ein Stiick
weit gegen die fretheitliche Grundordnung. Das ist Gibelste Zensur
und erinnert mich an DDR-Zeiten. Warum sollte man einen Kiinst-
ler, der derzeit weltweit am meisten diskutiert wird, nicht ausstellen
durfen? Man stellt sonst jeden Kiinstler aus, auch wenn er noch so
viel Schrott produziert. Beltracchi mag umstritten sein, das war aber
auch mal ein Andy Warhol oder Jean-Michel Basquiat oder in der
Musikwelt auch Bob Dylan. Im Bereich der Fotografie galt das auch
mal fur Helmut Newton, Die Offentlichkeit hat ein Recht darauf,
seine Bilder real zu erleben.

Herr Beltracchi, werden Sie auf der Strafle erkannt? Wie reagie-
ren die Menschen auf Sie?

Beltracchi: Ja, viele Leute sprechen mich an. Ich bin immer sehr
freundlich. Ich beantworte jede Frage, soweit ich kann.

Jetzt malen Sie Bilder, die Sie anschlieRend mit ihrer eigenen
Signatur versehen. Was zeichnet Sie als Maler aus?

Beltracchi: Meine Auseinandersetzung mit der Welt der Kunst, mit
allen Epochen und Stilen und allen kunstlerischen Handschriften,
die ich mir angeeignet habe. Das ist ja meine besondere Begabung,
dass ich mich da reinversetzen kann. In meinen neuen Bildern
vereinige ich berihmte Stile zu einem neuen. Freiheit bedeutet fir
mich nicht nur, aus der Haft entlassen zu sein. Ich kann jetzt frei
malen und muss mich nicht mehr prazise an die Handschriften
grofler Maler der Vergangenheit halten.

Haben Sie ein Depot, wo fertige Bilder lagern, die man als Nach-
schub weiterreichen kénnte?

Beltracchi: Ich habe kein Lager. Und ich sage immer: Im Moment
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< stil-voll Wolfgang Beltracchi
.La Blonde de Montpellier”, 2015,
Ol auf Leinwand, 150 x 110 cm

Full of style Wolfgang Beltracchi
“La Blonde de Montpellier”, 2015,
oil on canvas, 150 x 110 cm

habe ich mehr Galeristen als Bilder. Und mehr Anfragen sowieso.
Wie viele Galeristen vertreten Sie denn?

Beltracchi: Ich arbeite mich an den Sachen ab, die ich hier grad habe,
und mehr ist nicht drin. Ich kann keinen Assistenten beschaftigen
wie andere Kiinstler, weil die Assistenten konnen das ja nicht.
Aber bei Thnen hilft doch Ihre Frau immer mit.

Beltracchi: Ja, sie ist meine Messlatte. Meine Frau kennt mich so lan-
ge und hat viel Ahnung von Kunst. Deshalb sieht sie auch, wenn ir-
gendwas nicht soist, wie es sein sollte und wir diskutieren dartiber.
Dasistdoch, als hdtten Sie einen Assistenten...

Beltracchi: Nein, sie kann ja nicht malen! (lacht)

Herr Briggs, was beinhalten Ihre Vertrage mit Herrn Beltracchi?
Briggs: Wir haben eine Vereinbarung getroffen, dass wir ein Jahr
oder eineinhalb Jahre sehen, wie es lauft und dann, wenn es gut
lauft, wird es eine weitere Zusammenarbeit geben. Aber da ist
momentan noch alles offen.

Also gibt es noch keinen Knebelvertrag, unter dem der Kiinstler
leiden muss?

Briggs: Nein, ich mache mit Kiinstlern keine Knebelvertrage. Es
sollte fair sein. Und mit Wolfgang geht das sowieso nicht. Der liest
wirklich jede Zeile zweimal. Insofern ist ein relativer Standard-
vertrag dabei herausgekommen.

Wer hat die Preise fiir die Werke in der Ausstellung festgelegt?
Briggs: Wir haben uns das lange tiberlegt. Der Preis wird gesteuert
von Angebot und Nachfrage. Und die Nachfrage ist extrem hoch
derzeit. Es gibt eine Liste mit Bildbestellungen. Man kann daher
schon sagen, dass sich die Preise im Prinzip seit Anfang 2014 fast
verdreifacht haben.

In welchem Rahmen bewegen sie sich heute?

Beltracchi: Fur Gemalde zwischen 10000 und 140000 Euro. In der
Berner Schau lag das teuerste Bild bei 145000 Schweizer Franken.
Briggs: Fairerweise muss man sagen, dass dort verkauft wurde,
bevor die Schweizer Preisbindung an den Euro gefallen ist. 140000
Schweizer Franken waren damals ungefahr 125000 Euro. In dem
Preisrahmen werden wir in Miinchen, denk ich, auch bleiben.

Wie ist die Ausstellung im art room 9 konzipiert, was werden wir
zu sehen bekommen?

Briggs: Wir werden 22 bis 23 Bilder zeigen (Beltracchi stohnt tiber-
waltigt) ... Ich mache mir momentan Gedanken iiber ein Konzept,
wie wir die Anfragen steuern kénnen. Es wird fiir Kunden beispiels-
weise nicht moglich sein, mehrere Bilder auf einmal zu erwerben.
Jeder darf ein Bild kaufen und kommt bei weiterem Interesse auf
eine Liste.

Herr Beltracchi, werden Sie in Miinchen zur Ausstellungseroff-
nung vor Ort sein?

Beltracchi: Ja, da freue ich mich total drauft Das ist die erste Eroff-
nung, also Einzelausstellungseroffnung, bei der ich anwesend bin.
Ich war in Bern im Dezember nur via Skype dabei.

Briggs: In der Schau in Bern waren 5000 Besucher in den ersten
zehn Tagen, ich rechne mit dhnlich viel Andrang. Ich werde also auf
alle Falle Sicherheitspersonal beschaftigen. Noch dazu haben wir
Werbeanzeigen in sieben bis acht Zeitschriften und Zeitungen.
Ubernehmen Sie die Kosten als Galerist fiir alles im Vorhinein?
Briggs: Ja, ich gehe da voll ins Risiko.

Beltracchi: Dafiir verdient er ja dann auch mit.

Foto: Courtesy the artist
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Briggs: Das ist Teil der Arbeit des Galeristen. Deshalb ist auch alles in
Hinblick auf die Ausstellung prazise getimed und abgestimmt.

Herr Briggs, was erwarten Sie sich von der Schau?

Briggs: Mir geht es nicht nur ums Bilderverkaufen, sondern wir als
artroom 9 denken langfristig an die Zukunft und unterstiitzen auch
junge und Nachwuchskiinstler. Nur mit denen verdient man kein
Geld. Es ist ja nicht getan mit nur einer Ausstellung. Die Zusam-
menarbeit mit Wolfgang bedeutet auch, sich weiterhin um ihn zu
kammern. Er macht jetzt mit Anfang 60 seine erste Ausstellung in
Deutschland. Das haben andere schon mit 22 getan. Aber Wolfgang
Beltracchiist jetzt schon Teil der Kunstgeschichte. Darauf beruht
der jetzige weltweite Erfolg. Er hat eine grofe Zukunft in der
zeitgenossischen Kunst vor sich!

Sich heute als Galerie zu behaupten, ist ein hartes Los. Viele Ih-
rer Kollegen schliefen nach nur kurzer Zeit wieder. Herr Briggs,
art room 9 existiert seit 2011. Wie haben Sie es bisher geschafft,
nicht unterzugehen in der umkdmpften Galerieszene?
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,Ich bin iiberzeugt, dass es vielen
Galeristen mehr um ihren eigenen
Porsche geht als um die Kunst*“

“l am convinced that many gallery owners
are more concerned with having their
own Porsche than with art”

Constantin Schroeder,
Klnstler | artist
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Briggs: Die erste Phase ist eine schlimme Zeit, bis man die Anerken-
nung und die Sammler hat, die sich fiir die Galerie und die Kunst,
die sie ausstellt, interessieren. Wir heiflen nicht Galerie art room 9,
wir heiflen nur art room 9. Das bedeutet, dass wir mehr machen

als nur Kunst: Musik, Talkshows, Lesungen. Wir bieten die Vielfalt.
Wenn wir Veranstaltungen organisieren, wird aber auch immer ver-
kauft. Noch kénnen wir daher die Messen ein bisschen umgehen.
Warum? Nach neuesten Studien wird dort das grofite Geschaft
gemacht.

Briggs: Ich glaube, dass man auf den groffen Messen wie Art Basel
oder Art Cologne viel verkaufen kann, wenn man die richtigen, die
groflen Kinstler hat. Aber in unserem mittleren Bereich ist es sehr
schwierig.

Aber Wolfgang Beltracchi ware doch jetzt fiir Sie ein Zugpferd?
Briggs: Ja, aber man muss bei den grofen Messen im Vorhinein
angeben, welche Kinstler man ausstellt und da erwarte ich, dass es
Messen gibt, die deswegen aufmucken. Wir werden sehen. am
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Herr Reinhardt, wie sind Sie auf Constantin Schroeder aufmerk-
sam geworden?

Reinhardt: Ich hatte 2013 mit vier Hamburger Kollegen die Grup-
penausstellung .Up, up and away" organisiert, die ironische
Positionen der zeitgendssischen Kunst zeigen sollte. Nachdem der
Titel feststand, fiel mir auf, dass von meinen Kiinstlern keiner zum
Titel passte. Durch Zufall sah ich bei Facebook eine Arbeit, die eine
Freundin mit ,Gefallt mir" markiert hatte. Das war ein Gemilde

von Constantin. Ich fand, er wiirde damit perfekt in die Ausstellung
passen.

Herr Schroeder, haben Sie aktiv nach einer Galerie gesucht?
Schroeder: Ja, schon viele Jahre. Ich habe zwar nicht Kunst studiert,
aber immer gemalt. Ich habe mir nach meinem Studium zwei Jahre
Zeit gegeben zum Malen, aber auch um eine Galerie zu finden. Das
hat sich als schwieriger erwiesen als gedacht.

Wie empfanden Sie das Zusammentreffen mit Herrn Reinhardt?
Schroeder: Er kam in mein Atelier ohne Fragen zu stellen zu mei-
nem Werdegang oder was ich studiert habe. Ich war sicher, dass sein »

ARTINVESTOR g5
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Interesse schwinden wirde, wenn er erfahrt, dass ich nicht Kunst
studiert habe. Aber das Gegenteil war der Fall.

Hat sich zwischen Ihnen ein freundschaftliches Verhaltnis ent-
wickelt oder pflegen Sie lieber eine gewisse persénliche Distanz?
Reinhardt: Bei Constantin stellte sich damals die Frage, ob man zu-
sammen etwas aufbauen kann. Wir waren seine erste feste Galerie.
Das st eine andere Zusammenarbeit als mit einem bereits etablier-
ten Kunstler, wo es vordergrundig ganz klar ums Geschaftliche geht.
Und wir sind auch nicht Spriith Magers oder Eigen+Art, sondern
eine junge Galerie im Aufbau. In unserem Fall war es daher sicher
hilfreich, dass sich in den vergangenen eineinhalb Jahren eine enge
freundschaftliche Verbindung entwickelt hat.

Wie trennen Sie Privates und Geschiftliches?

Reinhardt: Der Kinstler sollte vom Galeristen nicht vereinnahmt
werden. SchiieRlich ist er kein Mitarbeiter der Galerie. Wir schlie-
f8en Galerievertrage. Bei Constantin haben die Reaktionen meiner
Kollegen nach der ersten Ausstellung mich gereizt, ihn exklusiv

zu vertreten. Gerade die Frage .Wo hat er denn studiert?” hat mich
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herausgefordert zu zeigen, dass es nicht die Akademietreue ist, die
diesen Kunstler auszeichnet. Bei Constantin spiegeln die Arbei-

ten eher ihn selbst wider. Gerade das hat mich dazu bewegt, ihn
langfristig ins Programm aufzunehmen. Im Gegenzug musstest du
bereit sein, dich fest an uns zu binden.

Schroeder: Man kann nur erfolgreich sein, wenn man ganz eng
zusammenarbeitet. Denn das Vertrauen muss gegeben sein. Das
gemeinsame Erleben von Freud und Leid schweif3t automatisch zu-
sammen. Auferdem haben wir einen ahnlichen Geschmack, einen
dhnlichen Humor. Wir sind zusammen durch die ganze Republik
gereist, und wenn man zusammen im Transporter sitzt, die Abende
in Restaurants oder Hotels verbringt, da ist es schon, wenn man
auch privat eng befreundet ist.

Also alles Friede, Freude, Einigkeit?

Schroeder: (lacht) Das klingt sicher alles nach groRer Einigkeit. Aber
ich finde es trotzdem wichtig, dass Kanstler nicht zu Komplizen des
Markts werden und dass sie ihre Autonomie erhalten. Im Grunde

ist es total verriickt. Da kommen zwei vollkommen verschiede-

ne Typen zusammen: ein Zahlenmensch und ein Trdumer. Den
Traumer interessieren die Zahlen nicht, und den Zahlenmenschen
interessieren die Traumereien nicht. Ich bin iiberzeugt, dass es
vielen Galeristen hier in Berlin mehr um ihren eigenen Porsche geht
als um die Kunst. Viele Kiinstler in meinem Umfeld frither waren
frustriert und haben ihren Unmut dartiber geduRert, dass Galeristen
50 Prozent bekommen. Wofiir eigentlich, hief es. Ich habe in den
letzten eineinhalb Jahren mitbekommen, dass Galeristen zu Recht
diesen Anteil bekommen, wenn sie sich engagieren.

Reinhardt: Um hier auch far meine Kollegen eine Lanze zu brechen:
Diese 50-Prozent-Regelung finde ich vollig angemessen. Es wird oft
gedacht: Ach, die hangen ja nur ein Bild an die Wand und verkaufen
es. Das ist eine absolute Fehleinschatzung. Wenn ich nur ein Bild
an die Wand hangen wirde und darauf warten wiirde, dass jemand
vorbeikommt, dann wiirde es in finf Jahren wahrscheinlich noch
dort hangen. Nicht angemessen finde ich dagegen den spiirbaren
Trend dahin, diese 50-Prozent-Regelung zu verschieben, namlich
dass einzelne Kollegen jetzt 60 Prozent nehmen oder auf Messe-
verkaufen gar 70 Prozent mit dem Argument, dass die Situation im
Markt fur Galeristen so schwer geworden sei. Das finde ich hochst
unserios, denn es ist die Entscheidung des Galeristen, diese Kiinst-
ler auf der Messe zu prasentieren. Die darf ich nicht finanziell auf
den Schultern der Kanstler abladen.

Die 50 Prozent sind also nicht mehr selbstverstdandlich?
Reinhardt: Nein. Neulich fragte mich ein Kanstler: ,Du hast doch

so viele Kanstler, mit denen du Geld verdienst. Warum nimmst du
von jedem 50 Prozent?’ Ich sagte ihm: ,Du hast doch auch mehrere
Galeristen, mit denen du Geld verdienst und nimmst von jedem 50
Prozent.' Es gibt da haufig ein Missverhaltnis in der Empfindung.
Schroeder: Es gibt Galeristen, die tatsachlich nichts tun, sich weder
um PR noch um Ausstellungen kiimmern. Die interessieren sich nur
dafiir, wie sie am schnellsten zu Geld kommen. Und das tun sie mit
bestehenden Marken, den etablierten Kiinstlern. Die Bereitschaft,
einen neuen Kinstler aufzubauen, ist recht niedrig, weil das ein
enormes unternehmerisches Risiko birgt.

Wenn bei Ihnen alles so partnerschaftlich ablauft, wie legen Sie
die Preise fest?

Reinhardt: Erst im zweiten Gesprach sagte mir Constantin, er habe
einen Faktor von 27. Das ist sehr hoch fiir einen neuen Ktinstler,
gerade auch ohne Kunststudium. Ich musste erst einmal schlucken.
Ist es nicht ungewdhnlich, dass der Kiinstler den Preis festsetzt?
Reinhardt: Das ist es. Zumindest bei Kunstlern, die noch keinen
festen Markt haben. Normalerweise kommt von unserer Seite die
Empfehlung, wo die Preise angesetzt werden sollten.

Sie legen die Preise fiir die Kunstwerke also nach der typischen
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Faktorenrechnung, das heifit Breite plus Hohe mal Faktor, fest?
Reinhardt: Ja, in der Regel fangen wir bei neuen Kiinstlern nach dem
Studium mit einem Faktor von 10 bis 12 an. Das heben wir je nach
Entwicklung von Jahr zu Jahr um zwei bis drei Punkte an.

Herr Schroeder, waren Sie denn gespréachsbereit gewesen, wenn
Herr Reinhardt bei Ihren Preisen abgewunken hitte?

Schroeder: Kinstler sollten ruhig selbstbewusst sein. Die Gier nach
einer Galerie ist hdufig so hoch, dass Kiinstler bereit sind, sich unter
Wert zu verkaufen. Ich hatte damals ja schon einige Bilder zu einem
gewissen Preis verkauft. Da steckte eine Uberzeugung dahinter.
Von der Sie auch nicht abgeriickt waren?

Schroeder: Vermutlich dann schon. Ich bin mir nicht sicher.

Da haben Sie wohl nicht gut genug verhandelt, Herr Reinhardt ...
Reinhardt: (lacht) Jetzt will ich gar nicht mehr runter mit den Prei-
sen. Denn die Rechnung ging auf.

Haben Sie die Preise bereits weiter nach oben angepasst?
Reinhardt: Wir wollen auf Faktor 30 gehen. Das ist auch eine gewis-
se Ansage. Die Nachfrage steigt nicht nur unter Sammlern, sondern
auch bei den anderen Galeristen.

Verkaufen Sie auch noch aus dem Atelier heraus?

Schroeder: Nein. Das wiirde ich nicht machen und das liefe der Ver-
trag auch nicht zu (lacht). Dass Kunden zu mir ins Atelier kommen,
passiert nur noch ganz selten. Es finden regelmagig Ausstellungen
statt, zu denen sie eingeladen werden.

Reinhardt: Wir haben, oder besser: wir hatten Kinstler, die das
gemacht haben. Die klassischen Sammler, welche die Galeriearbeit,
Beratung und den Kiinstleraufbau zu schatzen wissen, sind leider
ein tiberschaubarer Anteil der Kunden. Viele sind vagabundierende
Schnappchenjiger. Die kornmen in unsere Ausstellungen, nehmen
die Kataloge mit, schauen ins Internet und rufen dann den Kunstler
an und sagen ihm: Pass auf, ich kaufe bei dir direkt. Ein Kiinstler,
der das macht, ist im Markt tot.

Bekommen Sie vorgeschrieben, wie viele neue Arbeiten Sie
malen miissen? ,

Schroeder: Nein, ich glaube, das steht nicht im Vertrag drin.
Reinhardt: Nein. Laut Vertrag gilt, dass simtliche bestehenden und
entstehenden Werke Kommissionsware der Galerie sind. Das klingt
sehr hart und ist es in gewisser Weise auch.

Was passiert denn, wenn der Kiinstler aus personlichen Griin-
den keine neuen Arbeiten liefern kann?

Reinhardt: Wenn der Kiinstler sagt: Ich kann oder magim Moment
nicht malen’ ist das zu akzeptieren. Da ich aus der Werbung komme,
weifd ich: Mafktverknapbung hat noch keinem Produkt geschadet.
Lassen Sie sich von Wiinschen Herrn Reinhardts beeinflussen?
Schroeder: Leider nein (lacht).

,Leider’ gilt wohl eher fiir Herrn Reinhardt...

Schroeder: Wahrscheinlich. Aber das geht natiirlich nicht. Ich male,
was mir in den Sinn kommt. Es darf auch keiner zusehen, wéih.rend
ich male. Unfertige Arbeiten hat Dennis auch nicht mit ,Was wird

< Gesichtslos Constantin Schroeder, ,,Am Meer®,
2014, Ol auf Leinwand, 105 x 140 cm

Faceless Constantin Schroeder, “At the Sea”, 2014,
oiloncanvas, 105 x140cm

L. Ausgespart Constantin Schroeder, ,Beine | +11%,
2014, 0l auf Leinwand, 70 x 130 + 130 x 130 cm

Cut-out Constantin Schroeder, “Legs | + 1", 2014,
oilon canvas, 70x130+130x130cm

das?” oder vielleicht mit ,Was soll das?" zu kommentieren.
Reinhardt: 2013 hatte Constantin eine sehr signifilante Arbeit in
der ersten Ausstellung, die hieR .Der Schneekdnig”. Sie enthielt eine
Auslassung, so wie sie danach immer wieder in Constantins Bildern
vorkamen. Wir haben nach der Ausstellung dariiber gesprochen, ob
diese Auslassungen nicht so etwas wie ein Markenzeichen werden
konnten. Aber ich habe Constantin nicht gesagt: Jetzt mal bitte se-
rienweise Bilder mit Auslassungen.' Das kam aus ihm heraus. Wenn
ein Galerist sagt, mal mir dieses oder jenes, dann rutscht das Ergeb-
nis schnell in den Bereich der Dekoration. Das ist selbstschadigend.
Also keine Auftragsarbeiten? ;

Schroeder: Wenn, dann nur Portrats. Und wenn die Preise stimmen.
Sie stammen aus einer Familie, die man eine kaufmannische
Dynastie nennen konnte. Hat Ihnen das als Kunstler geholfen?
Schroeder: Es mag ein Klischee sein, aber tatsachlich wird in einer
Familie wie meiner viel genetzwerkt. Es gab zwar eine spiirbare
Zurtickhaltung und Respekt vor dem grofien Risiko, Kiinstler zu
werden. Keiner hat gejubelt, dass ich so einen Quatsch mache. Aber
es wurde beobachtet und bestaunt. Und sie haben mich empfohlen
und interessierte Menschen ins Atelier mitgebracht. Solche wohl-
wollenden Tanten und Onkel haben mir sicher sehr geholfen.
Thnen auch, Herr Reinhardt?

Reinhardt: Unbedingt. Das Netzwerk ist schlieftlich die Grundlage
der Galeriearbeit. Besonders anfangs ist es gut, wenn moglichst viele
Menschen auf Vernissagen kommen, die den Kiinstler kennen und
eine entsprechend positive Stimmung mitbringen. uw

F L s 1o L ST rTe e
How do gallerists and artists get to know each other? Who calls the
shots and what gets in the way of such (business) relationships? In
interviews, two gallery owners, together with their protégés, explain
how they met and came to work with each other. The "couples” have
in common that they are outsiders who the elite of the art market
would like to see pushed out. The reasons for this are as viable as
they are trite: Wolfgang Beltracchi caused a global sensation as an

art forger. now, after several years in prison, he is making a new start
with his own exhibitions and projects. At the beginning of May, with
the help of gallery owner Curtis Briggs, Beltracchi’s paintings will be
exhibited in Germany for the first time at art room 9 in Munich. There
is a high demand for real Beltracchis, Since the beginning of 2014, the
prices have almost tripled. Paintings by the controversial artist cost
between 10,000 and 140,000 Euro. A very different case is that of the
Berlin artist Constantin Schroeder and his gallerist Dennis Reinhardt
who discovered him via a "like” post on Facebook. Reinhardt, who at
this time was looking for artists, did not hesitate to enter into a con-
tract with the artist. The fact that Schroeder has never studied at an
art school is a particular incentive for Reinhardt to build a long-term
artistic career with him. Schroeder's price factor was 27 when they
got to know each other. It is soon to be increased to 30.
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